
Neue Kunden gewinnen

Wir nehmen Ihnen bei der Organisation Ihres Messeauf-
tritts alles ab, was Sie nicht selbst in die Hand nehmen 
möchten - und das zu günstigen Konditionen.

• Standkonzepte 
• Standgestaltung 
• Bezugsfertige Messestände 
• Werbestrategie 
• Besucherwerbung & Pressearbeit 
• Mailings 
• u.v.m.

... Und Sie können sich auf das Wesentliche konzentrieren: 
Die Beratung und Neugewinnung von Interessenten und 
(potenziellen) Kundinnen und Kunden.
Sichern Sie sich heute noch Ihren Standplatz - ob in den 
Ausstellungshallen oder auf dem Freigelände. Gerne 
stellen wir Ihnen maßgeschneiderte Ausstellungsflächen 
zur Verfügung und sind Ihnen bei der Standkonzeption 
behilflich.

Ihr kompetentes Messeteam steht Ihnen gerne zur Seite.

Ihr Messeteam
Tel.: +49 6421 205-800
messen@swmr.de 
www.marburg-messe.de

Eine Messe, 
die Sie nicht 
verpassen sollten!
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31.01.2027

Messeplatz Afföller
MARBURG

www.marburg-messe.de
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Sonderthema 
Treffpunkt Marburg-Biedenkopf

Dass die Verbraucher in Marburg-Biedenkopf (fast) alle 
Waren und Dienstleistungen vor Ort finden, ganz ohne 
Onlineshopping in fernen Ländern, das wollen wir in der 
Halle 5 beweisen. In dieser Themenhalle präsentiert der 
Einzelhandel aus dem Landkreis seine Waren und 
Dienstleistungen. Alle Branchen sind willkommen, hier 
gilt: „Der Mix macht’s“ - ob es Mode ist, Schmuck, 
Gesundheitsprodukte, Parfüm oder etwas ganz Anderes.

Die Halle überzeugt mit einer ganz besonderen 
Markt-Atmosphäre, die bei den Besuchern die Lust am 
Stöbern und Shoppen weckt. Kaffee, Snacks und Sitz-
gelegenheit sorgen für zusätzliche Aufenthaltsqualität.

Zu besonders günstigen Konditionen erhalten regionale 
Einzelhändler beim Treffpunkt Marburg-Biedenkopf ein 
Rundum-Sorglos-Paket:
• bezugsfertige Stände in Holzständerbauweise
• inklusive Standbegrenzungswände
• inklusive Teppichboden
• inklusive Stromanschluss
• Verkauf auch am Sonntag



Die besten Gründe, bei der MEMOlife dabei zu sein

107 Aussteller
wurden befragt.

96%

94%

93%

97%

waren mit der Besucherzahl zufrieden.

der Aussteller werden aller Wahrscheinlichkeit nach wieder teilnehmen.

fanden den Effekt für die Reprästenation/Image/Werbung gelungen.

bewerteten das Messekonzept mit gut oder sehr gut.

Seien Sie bei der MEMOlife dabei

Die MEMOlife ist eine moderne Fachausstellung. Mit ihrer 
breit aufgestellten Ausrichtung auf das Kernthema Bauen 
und auf die verwandten Themenfelder Wohnen und Leben 
lockt sie potenzielle Kunden an und weckt ihr Interesse. Seit 
1989 treffen hier informationsfreudige Besucherinnen und 
Besucher auf das breite Angebot namhafter regionaler und 
überregionaler Ausstellenden. Der persönliche Kunden-
kontakt, die Möglichkeit Produkte unmittelbar vorzuführen 
und der Direktverkauf machen hierbei die MEMOlife zu 
einer idealen Verkaufs- und Präsentationsplattform.

Unsere Themengebiete
• Bauen
• Handwerk
• Wohnen
• Energie
• Lifestyle

• Modernisierung
• Dienstleistungen
• Finanzierung & Geldanlagen
• Gesundheit
• Hauswirtschaft u.v.m.

Jan Krämer
   Valu GmbH  

Wir zeigen uns als Aussteller 
in der Heimatregion unserer 
Kunden. Überwältigt vom Feed-
back und denen, die mit uns ihr 
Projekt realisieren wollen.
Die Messe: ein sehr positives 
MUSS für uns! Wir feiern Euch!

Christopher Rösel
CR Immobilien GmbH

Die Messe war für uns wieder ein 
voller Erfolg. Die Organisation der 
Messe war hervorragend. Unser 
Dank gilt dem Veranstalter und dem 
sympathischen Social-Media-Team.

Thomas Hilberg 
Marburger Gartencenter 

GCM GmbH 

Wir sind zum 3. Mal dabei 
und haben wie jedes Jahr tolle 
Kundenkontakte gehabt, neue und 
bestehende intensiviert. Es hat viel 
Spaß gemacht und wir freuen uns, 
wenn wir nächstes Jahr wieder 
dabei sein können.

Niklas Noeth
Preis Fenster und Türen GmbH

Mit Organisation mega zufrieden. 
Zulauf am Stand sehr gut, qualitativ 
und quantitativ. Wir sind zufrieden 
und freuen uns aufs nächste Jahr.

Die ersten zwei Messetage haben 
mich positiv überrascht. Qualität 
und Quantität der Besucher war 
sehr hoch. Spürbar steigendes 
ökologisches Interesse.

Busso Peus
PolarLifeHaus

Rüdiger Kowalsky
Vorwerk Thermomix

Organisation im Vorfeld, Werbe-
maßnahmen auch im LK sehr 
positiv. Kunden- und Besucher-
frequenz sehr gut.


